WEITERBILDUNG

el Kfz und Rechtsschutz: So beraten Profis heute

Unser Weiterbildungsangebot liefert Versicherungsmaklern kompaktes Expertenwissen — informativ, interaktiv und leicht

verstandlich.

ZIELGRUPPE

Selbststandige Versicherungsmakler

Vertriebspartner degenia |

DAUER

45 Min |

WEITERBILDUNGSZEIT
45 Min |

REFERIERENT/REFERENTIN
Patrik Weil, Direktionsbeauftragter Key Account|

Leon Koch, Kaufm. v.V.u.F. in Ausbildung

INHALT

In unserem Prasentationsvortrag erfahren Sie die
Neuerungen und Besonderheiten in unseren Kfz und
Rechtsschutztarifen.

Hierbei gehen wir besonders auf die Service-
Assistanceleistungen in der Rechtsschutz, auf die
Neupreisentschadigung und den Top Drive Inhalten in der
Kfz Versicherung ein.

Ziel ist eine Praxisnahe, kundenorientierte
Bedarfsermittlung.

Die Veranschaulichung erfolgt unter anderem an Hand
eines Praxisbeispiels.

Zusatzlich erfahren Sie die weiteren Besonderheiten in der
Zusammenarbeit mit der Itzehoer.
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